Uber den Wert .

einer Bestandsaufnahme mit i i e
dem geordneten Blick in die :
Zukunft

MPrivate Finanzplanung -
. Wie finde ich den richtigen Weg fur
- mein Vermogen und meine Liquiditit?
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Private Finanzplanung

Ubersicht

1 Was ist private Finanzplanung?

E Warum ist der Blick in die Zukunft so wichtig?

n Warum eine private Finanzplanung unabhangig von Produkten?

n Wie lauft eine private Finanzplanung ab?

H Wie sieht das Ergebnis aus?

n Welche Kosten kommen auf Sie zu?
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Was ist private Finanzplanung?

Ein Begriff — verschiedene Inhalte

,Wer einen Hammer hat, fuir den sieht jedes Problem wie ein Nagel aus.“

(Sprichwort)
* Banken konzentrieren sich auf die Anlageberatung

* Versicherungen konzentrieren sich auf die Risiko-Vorsorge

* Wir konzentrieren uns auf die Grundlagen:
Transparenz schaffen durch private Bilanz/ GuV und
logische Fortschreibung der Werte in die Zukunft
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Was ist private Finanzplanung?

Begriffsdefinition

* Private Finanzplanung ist die Erfassung aller Vermogens- und
Schuldpositionen sowie aller Liquiditatsstrome — privat wie betrieblich.

» Der sichtbar gemachte Status quo wird mit sachgerechten Pramissen in die
Zukunft hochgerechnet und transparent dargestellt.

— Finanzielle Entwicklungen konnen verbessert werden.
— Mit Simulationsrechnungen werden Risiken (z.B. Tod) besser beurteilt.

— Uberblick verschafft Sicherheit.




Privater Finanzplan <-> Bausteine

Finanzplan = Summe Jeder Baustein kann fur

seiner Bausteine sich betrachtet werden.
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Die Zusammenfihrung der Jeder Baustein kann fur sich
verschiedenen Bausteine ergibt den geplant und verbessert werden.
kompletten privaten Finanzplan.
Vom Ganzen zu den Bausteinen oder

von den Bausteinen zum Ganzen,

das wird anhand des konkreten Einzelfalls festgelegt.




Bausteine eines privaten Finanzplans
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Vermogensstatus / private Bilanz Finanzierungsiibersicht

Stichtagsbezogene Aufnahme von Fortschreibung der Darlehen
* Vermdgen = _ TR ©  transparente Darstellung der

* Schulden

Entschuldung

* Liquiditat | * Analyse/Verbesserung

der bestehenden
Finanzierungssituation

Altersvorsorge 00 Immobilienanalyse

Darstellung von d- Dynamische Analyse von

* Ermittlung des gewlinschten ' * Vermogensentwicklung
Lebensstandards im Alter * Liquiditatsentwicklung
* Berechnung der zu erwartenden * Steuerlichem Ergebnis

Einnahmen im Alter

* Renditen
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Warum ist der Blick in die Zukunft so
wichtig?

Welchen Nutzen erhalten Sie?

Sich konsequent mit den eigenen Finanzen zu beschaftigen, ist wie
regelmafiges Training im Fitness-Studio.

— Es kostet Zeit, Geld und Muhe.

— Durch regelmaRige Trainerstunden nutze ich meine Moglichkeiten besser.
— Ich erhalte eine bessere (finanzielle) Fitness.

— Vorsorge ist besser als Nachsorge.

— Ich steigere mein gesundheitliches bzw. finanzielles Wohlbefinden.
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Warum ist der Blick in die Zukunft so Prcherer

wichtig? Beispiel Altersvorsorge

Unabhéngiger Versicherungsmakler

Veranderung der Lebensphasen

friher BRAUSHGNGE

0 10 20 30 40 50 60 70 80 90 100

Lebensalter
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Warum ist der Blick in die Zukunft so
wichtig? Beispiel Altersvorsorge

Konsequenzen aus der Veranderung der Lebensphasen

Fruher

In 50 Jahren Erwerbsleben musste eine Altersvorsorge fur
ca. 7 bis 10 Jahre aufgebaut werden.

In 40 Jahren Erwerbsleben muss eine Altersvorsorge fur
ca. 25 Jahre aufgebaut werden.

Bedeutung ist um das 3 bis 4-fache gestiegen

Zusatzlich: Immer mehr Menschen werden immer alter. Das Verhaltnis
zwischen Erwerbstatigen und Rentnern verschlechtert sich langfristig.
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Demografischer Wandel

Grundsatzliche wirtschaftliche Rahmenbedingungen

Entwicklung der Bevolkerungs-“Pyramide”

1950 2010 2050
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Altersaufbau: 1950 Altersaufbau: 2010 Altersaufbau; 2050*
Deutschiand Rentner Deutschland Rentner
10 = = 100 L4 &
i

lllll

Emerbs’(éﬁge‘-

aaaaaaaaaaaaaaa

11



Fur wen ist der Blick in die Zukunft

wichtig?
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Fur jeden! Auch wenn es immer genug andere Dinge gibt, um die
man sich kimmern konnte.

Mit 30 Jahren Mit 40 Jahren Mit 50 Jahren Mit 60 Jahren

= Heirat; Kind(er);
Haus

Jetzt investieren wir
erstmal ins Haus.

Richtig ware:
Zinseszinseffekt
nutzen und
zumindest mit
kleineren Betragen
Altersvorsorge
aufbauen

= Nach vielen Jahren
harter Arbeit will ich
mir auch mal was
gonnen. (Urlaube,
neues Auto)

Richtig ware:
Weitere Bausteine
hinzufugen;
Zinseszinseffekte
nutzen

= Ausbildung der
Kinder

umfangreiche
Hausrenovierung

Richtig ware:
Prafung, ob die
Route noch passt;
Anpassungsmal-
nahmen vornehmen

= Jetzt brauche ich
auch nicht mehr
anzufangen.

Richtig ware:
Etappenstrategien

fur Entnahmen von
Alter 65 bis 75,

Alter 75 bis 85 und
Alter 85 bis ...

12
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Was macht die private Finanzplanung
unabhangig von Produkten besonders?
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= Transparente Zusammenfassung, Darstellung und Erklarung von Zahlen ist

= Wir kennen lhre personlichen Verhaltnisse bereits teilweise. Sie brauchen sich

= Durch die personliche Kontinuitat sprechen Sie auch im nachsten Jahr noch

= Der wichtigste Punkt:

angige

unser Kerngeschaft.

niemand Neuem offenbaren.

mit demselben Berater.

Wir sind bereits durch unser Berufsrecht zur Neutralitat verpflichtet.

Wir beraten Sie ausschliel3lich in lhrem Interesse.

Nur ein Rat, dem Sie vertrauen konnen, ist sein Geld wert!

14
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Warum konnen und mussen wir Sie
neutral beraten?

Well wir anders vorgehen!

= Wir verkaufen kein = Wir weisen die = Dadurch gibt es = Das Berufsrecht
Produkt, sondern Kosten (unser keine Interessen- verpflichtet uns,
eine Dienstleistung, Honorar) offen aus. konflikte zwischen diesen
unsere Beratungs- = Wir sagen lhnen Ilhrem Nutzen und Grundsatzen zu
kompetenz! vorher verbindlich, unserem Interesse, folgen.
was es Sie kosten B ssen
wird. bezahlt zu werden.
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Was ist die Konsequenz unserer
Neutralitat?

Die Kehrseite der Medalille

Die Vorderseite der Medaille

Unsere Fachkompetenz, unser Handeln in Ilhrem Interesse und ein
Ergebnis, auf das Sie sich im besten Sinne verlassen konnen.

Die Ruckseite der Medaille

Wir gehen bis zur strategischen Beratung. Dann kommt die Grenze zur
konkreten Produktempfehlung, die wir in dieser Phase nicht
uberschreiten werden.

lhre Entscheidung

Will ich zuerst mit einem Sachverstandigen (gegen Honorar) das Problem
ermitteln und verstehen oder mich gleich mit Produkten beschaftigen?

16
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Finanzplanung ist ein Kreislauf
Wir stellen gemeinsam lhre Ziele fest
Analyse der Ist-Zustand
Soll-Ist- erfassen
Abweichungen
Strategische Planung/
Beratung Hochrechnung

Soll-Ist-Abweichungen
aufzeigen

18
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Wie lauft die Bestandsaufnahme ab Prcherer

und welche Ergebnisse erhalten Sie?

Die Bestandsaufnahme

. . . o Besprechung der
Informationen in den Akten Checkliste fur Sie Planungsannahmen

= Wir stellen alle Informationen = Sie erhalten eine Ubersichtliche = Wir besprechen auf Basis lhrer
zusammen, die sich bereits in Checkliste, auf der alle Erwartungshaltungen und
unseren Akten befinden. Dokumente verzeichnet sind, unserer Planungskompetenz
= So kdnnen wir gezielt nach von denen wir aktuelle Kopien alle wichtigen Rahmendaten,
erganzenden bzw. fehlenden bendtigen. wie z.B. Inflation,
Informationen fragen. Zinserwartungen und
gewunschter Lebensstandard

Dann erstellen wir fur Sie lhre private Finanzplanung

Erfassung aller Vermoégens-, Berucksichtigung

e Kompetente aller steuerlichen und
Schulden- und Liquiditats- ompe . : :
. Hochrechnung sozialversicherungsrechtlichen
Bausteine -
Einfllisse
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Private Vermogensbilanz
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Aktiva Private Vermiogensiihersicht zum 01.01.2014 Fasciva
Mandart  Ehepartmer gesant Mandarnt  Ehepartmer gesamt
EUR EUR EUR EUR EUR EUR
Hettovermogen 376157 100.411 475565
Yermogen Verbindlichkeiten
A Betriebliches Yermogen A Betriebliche Schulden
1 Betriehe 1 Betriehe
a Vermogenswwert 284130 284130 a Darlehen 72130 72130
2 geswverbliche Beteiligungen 2 gensverbliche Beteiligungen
284130 1] 284130 72130 1] 72130
B Vermietung und Yerpachtung B Vermietung und Yerpachtung
1 Wermistungsobjekte 1 Wermistungsohjekte
a Ohjektwerte Fo.ooo Fo.ooo 1400000 a Darlehen 47 550 47 550 95700
2 Immokilienbeteiligungen 2 Immokilienbeteiligungen
a “ermogenswerte 75000 75000 a eigene Darlehen 100.000 100.000
b Rickkautwerte LY 7000 7000
182000 o000 282000 147 850 47 250 195 700
C Kapitalvermiagen C Kapitalvermogen
a Investmentfonds-Anteile
12500 12500 25000 i i 0
D Sonst. Yermogensgegenstande D Sonst. Yermogensgegenstande
0 0 0 1] 1] 0
E Eigenheime E Eigenheime
a Ohjektwerte a Darlehen
140.000 140.000 280,000 g81.615 41.619 163,237
F Sonstiges Yermogen F Sonstige Verbindlichkeiten
a priv. Liguiditétskonta 1625 1625 3.250
b Rickkaufwerte LY S9.500 S9.500
c Rickkaufwerte BY 2755 2755
61125 7380 G5 505 1] 1] 0
E7Q.755 229880 O09 B35 E7Q.755 229880 09635
Lea=singverbindlichkeiten
1] 1] 0
Eventualverbindlichkeiten
1] 1] 0
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Entwicklung von Vermogen und Schulden

EUR
1.900.000
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Lebensalter
MandantEhep .

Zeitraum:

22

2~ -\
Prcherer

Pscherer GmbH
Unabhéngiger Versicherungsmakler

& Mettovermagen
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Vertragsubersichten
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Aufstellung der Rentenversicherungen (Altersvorsorge)

Sortierung nach: Versicherungsgesellschaft
Alle Werte in EUR per 01.01.2012

Gesellschaft Versicherungsart Vertragsbeginn versicherte Person Jahresbeitrag jahrl. Rente 2012 REW per 01.01_ 2012
Mumrmer Rentenzahlung ab Begunstigter bei beitragsfrei bei BU anf. jdhrl. Rente Todesfallschutz
Beschreibung fondsgebunden Besteuerung AblaufiRentenbezug Altersvorsorgeaufw. Einmalauszahlung Rendite vor Steuern
BfADeutsche Rentenversichenmg gesszliche Rentenversichenung Ehepariner 2840
Mandant 0,00 %
Einzahlphase Ehepartner: 100,00 % Ja
Deutsche Rentenversichenung gesezliche Rentenversichenung 01.08.1983 Ehepartner ] ] 0
TaR5426 01.06.2034 Mandant 0.00 % Mein 15.840 0
Men AltEink. Ehepartner: 100,00 % Ja ]
Mordrhweinische Arzteversorgung Versonungswerk 01.01.1988 Mandant 11.816 ] 0
5ar4p 01.08.2033 Mandant 10000 % Mein A7 4EB a
Men AlEinkG. Ehepartner: 000 % Ja ]
Union Investment Riester-Rente 20112007 Ehepariner 481 ] L
85123501 31.12.2037 Mandant 0.00 % Nein 4564 0
Men woll steuerpfl. Ehepartner: 100,00 % Nein ] 15,36 %
Summen jahriiche Renten und anf. jghrl. Renten-  Einmalauszahlungen Riickkaufwerte Todesfallschutz Jahresbeitrage
Einmalauszahlungen 2012 anspruche gesamt gesamt per 0101 2042 2012
Mandant 1] 37488 [i] 1] 1] 11818
Ehepariner 1] 20424 [1] 5755 1] 343
Gesamt 1] 57812 [1] 5755 1] 15.247
Diritter 1] 1] 1] 1] 1]
Summe 1] 57812 [1] 5755 1]
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lhr Ergebnis
Beginn der Finanzplanung "
r
— > potenzieller
Vermogens-
zugewinn!

Durch die Beschaftigung mit Inrem Vermogen
werden Sie lhre finanzielle Situation verbessern —
langfristig und nachhaltig.
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Private Finanzplanung

Ubersicht

n Was ist private Finanzplanung?

E Warum ist der Blick in die Zukunft so wichtig?

B Warum private Finanzplanung unabhangig von Produkten?

n Wie lauft eine private Finanzplanung ab?

H Wie sieht das Ergebnis aus?

6 Was kostet die Erstellung einer privaten Finanzplanung~
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Was kostet eine private Finanzplanung?

Wie wir den Preis ermitteln:

Neutralitat bedingt ein Honorar

. Nur ein offen ausgewiesenes Honorar fur die kompetente Beratung
Berechnung ermoglicht Neutralitat

des Beratungs-

umfangs

Kalkulation des notwendigen Honorars

N Uber ein Bausteinprinzip ermitteln wir im Vorfeld den Zeitbedarf.
Verbindliches

Preisangebot
fur Sie

Sie entscheiden

] Ist Ihnen unsere ,Sachverstandigen“-Leistung das Honorar wert?
Was Sie alles

erhalten

Unsere Leistung fur Sie

Umfangreiche Datenaufnahme; kompetente Hochrechnung;
verstandliche Aufbereitung; schriftlicher Bericht; Analysegesprach
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Einstieg Uber einzelne
Bausteine ist moglich.

Was kostet eine private Finanzplanung?

Der private Finanzplan ist das
Ziel der Einzelberatungen.

Uber die Beratung wichtiger Einzelfelder
kdnnen Sie sich Stiick fur Stick vom
Nutzen uUberzeugen.

Und das Honorar wird naturlich nur pro
Baustein abgerechnet.

Nach und nach fliigen wir tber
Einzelberatungen das Bild fur Sie
zusammen.

Bis Sie ganz klar sehen.
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Beratung basiert auf Vertrauen —
Wir freuen uns, wenn Sie uns lhr
Vertrauen schenken!

Alle offenen Fragen beantworten wir gerne im Anschluss oder

setzen Sie sich einfach mit uns in Verbindung.
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Unabhangiger Versicherungsmakler
flir Berufsunfahigkeitsversicherungen
Renten- und Lebensversicherungen
Pflege- und Krankenversicherungen
Investmentfonds
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Telefon 09131-2 00 52/53
Anrufzeiten Mo-Fr 9-18Uhr
zusatzlich mit Sekretariatsservice
auch am Samstag und Sonntag;
Beratungstermine nach Vereinbarung
Fax 09131-2065 73
www.VMpscherer.de
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